
Votre produit (ou offre de service) est maintenant  
disponible. Pourquoi faut-il s’intéresser à ce que font 
vos concurrents ?

Coût : 0 €
Gain : dé x 1 500 €

Pour certaines activités, il faut faire attention à la régle-
mentation. Par exemple, il faut veiller aux conditions 
d’hygiène pour ouvrir un restaurant. À quoi faites-vous 
attention pour votre projet ?

Coût : 0 €
Gain : dé x 500 €

Un projet qui démarre doit avoir un nom, une marque, 
qui représente ce que vous souhaitez faire. Choisissez  
le nom de votre projet !

Coût : 0 €
Gain : dé x 500 €

Vous avez décidé de créer un site Internet pour votre 
projet, mais n’avez pas les compétences techniques.  
Allez-vous recruter quelqu’un ?

A - Oui.

Coût : 1 500 €
Gain : dé x 1 000 €

B - Non, nous allons  
apprendre à le faire.

Coût : 500 €
Gain : dé x 500 €

Vous avez besoin d’un peu d’argent pour démarrer et 
couvrir les premiers frais. Comment en obtenir ?

A - Nous demandons  
un prêt à la banque.

Coût : 2 000 €
Gain : dé x 1 000 €

B - Nous demandons  
une aide financière  
à la Région.

Coût : 0 €
Gain : dé x 500 €

À quel prix allez-vous vendre votre produit (ou service) ? 

A - À prix réduit pour 
vendre beaucoup.

Coût : 0 €
Gain : 2 dés x 1 000 €

B - À prix élevé pour 
gagner de l’argent même 
si nous vendons peu.

Coût : 0 €
Gain : dé x 2 000 €

Pour que votre projet fonctionne, il faut être sûr qu’il 
plaise aux utilisateurs. Comment le savoir ?

Coût : 500 €
Gain : dé x 1 000 €

Vos locaux sont devenus trop petits, il faudrait déménager. 
Que décidez-vous ?

A - Nous déménageons.

Coût : 2 500 €
Gain : dé x 1 500 €

B - Nous réorganisons  
nos bureaux pour gagner 
de la place.

Coût : 500 €
Gain : dé x 500 €



Vous êtes jeunes et votre projet est ambitieux. Qu’est-ce 
qui vous paraît le plus difficile à faire et qui pourrait 
vous aider ?

Coût : 0 €
Gain : dé x 500 €

Vous êtes une petite équipe, et vous avez besoin d’un 
local pour vous réunir. Où vous installez-vous ?

A - Nous louons de grands 
bureaux.

Coût : 2 000 €
Gain : dé x 1 000 €

B - Nous nous installons 
dans un petit espace  
prêté par la mairie.

Coût : 500 €
Gain : dé x 500 €

Votre idée est sans doute originale, mais peut-être n’êtes-
vous pas les premiers à l’avoir eue. Comment faites-vous 
pour identifier des projets similaires au vôtre ?

Coût : 0 €
Gain : dé x 1 000 €

Si les membres de l’équipe s’entendent bien entre eux  
et sont motivés par le projet, ils travailleront mieux. 
Comment vous assurer d’une bonne ambiance ?

Coût : 500 €
Gain : dé x 1 000 €

Votre équipe est démotivée, les employés demandent un 
plus gros salaire. Leur accordez-vous cette augmentation ?

A - Oui, c’est nécessaire.

Coût : 1 500 €
Gain : dé x 1 000 €

B - Non, ce n’est pas 
raisonnable pour  
le moment.

Coût : 0 €
Gain : dé x 500 €

Le nom de votre projet ne plaît pas, les gens ont du mal 
à le mémoriser. Proposez une idée pour remédier à ce 
problème.

Coût : 0 €
Gain : dé x 1 000 €

Votre projet est presque prêt. Comment le faire 
connaître auprès de vos futurs clients ou utilisateurs ? 
Donnez plusieurs idées.

Coût : 0 €
Gain : dé x 1 000 €

Cette nuit, vous avez eu une super idée, mais sa  
réalisation demande trois mois de travail supplémentaires.  
Que décidez-vous ?

A - Nous sommes prêts à 
travailler 3 mois de plus.

Coût : 2 000 €
Gain : dé x 1 500 €

B - Tant pis, ce sera pour 
plus tard !

Coût : 0 €
Gain : dé x 1 000 €



Décrivez à quoi ressemblera votre projet dans 5 ans.

Coût : 0 €
Gain : dé x 1 000 €

Vous imaginez le pire. Décrivez une situation qui  
pourrait mettre votre projet en danger.

Coût : 0 €
Gain : dé x 1 000 €

Bravo, vous venez d’avoir votre centième client. Toute 
l’équipe est contente. On organise une fête ?

A - Oui.

Coût : 1 500 €
Gain : dé x 1 500 €

B - Non.

Coût : 0 €
Gain : dé x 1 000 €

Un concurrent propose le même produit (ou service) que  
le vôtre, mais moins cher. Comment réagissez-vous ?

Coût : 0 €
Gain : dé x 1 500 €

Un client se plaint, il n’est pas content. Comment  
réagissez-vous ?

Coût : 0 €
Gain : dé x 1 500 €

Un stagiaire termine son stage. Il vous demande si vous  
pouvez l’embaucher à temps plein. Que faites-vous ?

A - Nous l’embauchons.

Coût : 2 000 €
Gain : dé x 1 500 €

B - Nous ne l’embauchons 
pas.

Coût : 0 €
Gain : dé x 1 000 €

Vous dépensez plus d’argent que vous n’en gagnez.  
Que faire ?

Coût : 0 €
Gain : dé x 1 500 €

On vous incite à développer votre activité aux États-Unis. 
Pensez-vous suivre ce conseil ?

Coût : 0 €
Gain : dé x 1 000 €



Votre matériel informatique est obsolète, il faudrait  
le remplacer. Que faites-vous ?

A - Nous achetons  
des machines neuves  
pour toutes les remplacer.

Coût : 3 000 €
Gain : dé x 2 000 €

B - Nous remplaçons  
les machines au fur et  
à mesure.

Coût : 1 500 €
Gain : dé x 1 500 €

La taille de votre équipe nécessite d’engager un directeur 
général. Que décidez-vous ?

A - Nous recrutons une 
personne extérieure au 
projet, très expérimentée.

Coût : 3 000 €
Gain : dé x 2 000 €

B - Nous formons une  
personne de l’équipe et 
lui offrons une promotion.

Coût : 1 500 €
Gain : dé x 1 500 €

Soucieux de l’environnement, vous souhaitez réduire  
l’impact de votre projet sur la planète. Que décidez-vous ?

A - Nous réfléchissons aux 
moyens de limiter notre 
impact.

Coût : 2 000 €
Gain : dé x 1 500 €

B - Nous réfléchissons 
mais agirons plus tard.

Coût : 0 €
Gain : dé x 500 €

Un utilisateur vous propose une idée pour améliorer votre 
produit (ou service). Que faites-vous ?

Coût : 0 €
Gain : dé x 2 000 €

Vos équipes demandent à suivre une formation qui serait 
utile mais dure une semaine complète, pendant laquelle 
elles ne pourront pas travailler. Leur accordez-vous cette  
formation ?

A - Oui, nous la leur  
accordons.

Coût : 1 500 €
Gain : dé x 2 000 €

B - Non, nous verrons plus 
tard.

Coût : 500 €
Gain : dé x 1 000 €

Bug sur votre site Internet, plus rien de fonctionne.  
Que faire ?

A - Nous réparons le bug 
et faisons une mise à jour 
complète des logiciels.

Coût : 1 500 €
Gain : dé x 2 000 €

B - Nous réparons le bug 
rapidement sans aller 
plus loin.

Coût : 500 €
Gain : dé x 1 500 €

Un membre de l’équipe se casse une jambe. Il est arrêté 
pour 3 mois. Que décidez-vous ?

A - Nous recrutons  
une personne pour  
le remplacer !

Coût : 1 500 €
Gain : dé x 1 500 €

B - Nous nous répartissons 
sa charge de travail.

Coût : 0 €
Gain : dé x 1 000 €

Maintenant que votre projet fonctionne, que faites-vous ?

A - Nous cherchons à 
l’améliorer.

Coût : 1 000 €
Gain : dé x 1 000 €

B - Nous développons  
un nouveau projet.

Coût : 2 000 €
Gain : dé x 1 500 €



Vos clients sont de plus en plus nombreux ! Comment 
mieux les connaître ?

Coût : 0 €
Gain : dé x 1 500 €

Votre succès fait des envieux. Comment se distinguer 
d’éventuels concurrents ?

Coût : 0 €
Gain : dé x 2 000 €

Votre comptable vous indique que votre activité est  
largement bénéficiaire (vous gagnez plus que vous ne  
dépensez). Qu’allez-vous faire avec cet argent ?

Coût : 0 €
Gain : dé x 2 000 €

Vous êtes lauréats du concours « Entrepreneurs d’avenir » 
et touchez la coquette somme de 10 000 euros. Comment 
allez-vous les dépenser ?

Coût : 0 €
Gain : 10 000 + dé x 500 €


